
近年来对外贸易已经发展到了一个新的阶段，而相对的选择外贸公司代理出

口的风险也日益增大，这给外贸企业的持续发展带来了严重的影响，那么外贸公

司代理出口时的风险是什么呢？该如何避免？下面一起来看看吧。

一般情况下找外贸公司代理出口，需要面对的最大风险是遇到骗税业务，很

多不法分子把眼光放在了利用退税政策，通过代理公司骗取国家退税补贴。税务

局查下来后，首先根据出口退税公司来追溯开票工厂。这样一来外贸企业就需要

独自承担骗税的风险了。而解决的方法最好是找一家安全，资质好的代理公司合

作（比如立量多就是），保证当天结汇，当天转款，3 天垫退税是基本服务要求。

除了以上提到的骗税风险，一般外贸出口业务还会遇到的风险：

1、合同风险：对外贸易出口方不按合同或信用证规定交货。生产工厂的误工，

导致交货延误；以相同规格产品替代合同中规定的产品；以低价成交，以次充好。

2、收汇风险：尽管规定用信用证结汇，并及时保质出货，但出货后交单未能做

到单证相符。单证相符，这使得信用证起到了应有的保护作用。此时，即使买方

同意付款，但徒劳地支付了昂贵的国际通信费和不一致点扣款，而且收汇时间大

大延迟，特别是对于金额较小的合同，七扣八折就会出现亏损。

3、信用证风险：有些信用证规定客检合格证书是议付的主要文件之一。买主会

抓住卖方急于出货的心理，故意挑剔，却同时提出各种支付方式，诱使企业出货。

在向买方提供货物后，买方很可能会故意检验不一致，拖延付款，甚至是钱、货

两空。信用证规定，运输单据在国外签发 7 个工作日内到期。无论是议付行还是

受益人，这些条款都不能保证做到，必须仔细审查。如有陷阱条款，应及时通知

修改，千万不要贪图一时之快，为日后埋下风险隐患。

4、经营管理风险：对外贸易出口工作牵涉各个方面，并且容易出现问题。假如

企业没有完善的经营管理办法，一旦发生诉讼，就会造成事与愿违的局面，特别

是那些注重电话联络的企业。由于每年企业的客源都在扩大，为了企业在交易中

有针对性，就必须对每个客户建立商业档案，包括资信度、贸易量等，每年进行

筛选，以减少经营风险。



5、操作风险：对于外贸出口业务而言，真正的代理制实践是代理方不向委托方

垫付资金，盈亏由委托方承担，代理方只收取一定的代理费用。但在现实的商业

运作中，并不如此。理由一是自身客户少，收汇能力差，又要努力完成指标；二

是想多赚钱，嫌代理费用少。

6、付款方式风险：延迟支付是一种远期商业支付方式，如果出口方同意这样的

方式，就等于为进口商提供融资优惠。尽管开证者自愿支付延期利息，表面上只

是为出口商垫款，放款实际上就是顾客在等货物到达后检查到达的数量。如果市

场发生变化，进口商可以要求银行拒付货款。


